
STRATÉGIE VIDÉO 

Mettr�e en place une v�aie st�atégie de vidéo
dans l'immobilie� pou� êt�e inoubliable
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EXERCICE

Analyser votre ‘’Persona’’ cible.
Analyser quelle est la plateforme où vous avez le plus d’abonnés, l’audience 
la plus importante

…………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………

Quelle est votre plateforme favorite, celle où vous consommez le plus de
contenu. Analyser le contenu que vous souhaitez produire et réfléchir à la 
plateforme qui se prête le plus à ce type.

…………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………

Croisez les réponses aux dernières questions. Est-ce qu’une plateforme sort du 
lot ?

     Instagram                    
     Facebook                     
     Youtube
     TikTok
     Linkedin
     Twitter
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Age : ……………………………………..……………………………………………..
Sexe : ……………………………………..…………………………………………….
Lieu de vie : ……………………………………..……………………………………...
Situation familiale : ……………………………………..………………………………
Emploi : ……………………………………..………………………………………….
Niveau de revenus : ……………………………………..………………………………

Liste des TOP sujets
à utiliser pour communiquer

Présentez vos biens
Vos p�ospects ont besoin de se p�ojete� dans vos appa�tements ou maisons. 
Utilisez la vidéo comme un outil effiicace pou� témoigne� du cha�me et des 
atouts de vos biens.

Le petit + : Mettrez en scène des moments de vies ou commentez en voix offi 
les images.

Racontez la vie de quartier

Le plus impo�tant dans une t�ansaction immobiliè�e ? La localisation. 
Mettrez en avant la vie du qua�tie�, la p�oximité des comme�ces, des écoles 
et des hôpitaux et tous les c�itè�es impo�tants pou� de futu�s acqué�eu�s.

Le petit + : inte��ogez les habitants du qua�tie� et les comme�çants du coin.

Partagez vos réussites
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Suscite� des émotions est géné�alement le meilleu� vecteu� pou� tisse� un 
lien ét�oit avec vot�e audience. En pa�tageant vos petites victoi�es (et 
pou�quoi pas vos échecs), vous invitez vos p�ospects dans vot�e quotidien 
d’agent immobilie�.

Le petit + : intég�ez vos clients dans la déma�che, suite à une vente �éussie 
pa� exemple.

Présentez vos équipes

De��iè�e vos se�vices et vos p�estations, des hommes et des femmes en 
contact di�ect
avec vos p�ospects et clients. Les p�ésente� dans des cou�tes 
inte�views/vidéos, cela �este
le meilleu� moyen d’humanise� vos contenus.
Le petit + : pa�lez de leu� passion, de leu�s valeu�s, de leu� motivation à 
exe�ce� ce t�avail9

Recrutez de nouveaux collaborateurs
La vidéo peut également êt�e un bon outil pou� �ec�ute�. En quelques 
minutes, pa�tagez
avec vos futu�s collabo�ateu�s, vot�e fonctionnement, vot�e o�ganisation, 
vos équipes et
su�tout vot�e état d’esp�it.
Le petit + : inte��ogez vos collabo�ateu�s ou vos nouvelles �ec�ues su� ces 
sujets

Donnez la parole à vos clients
T�ansfo�me� vos clients en ambassadeu�. Plus de 60% des consommateu�s 
acco�dent leu�
confiance à d’aut�es clients. Pou�quoi s’en p�ive� ? Ils sau�ont mettr�e en 
avant leu�
satisfaction et les fo�ces de vot�e se�vice mieux que quiconque.

Le petit + : suivez un client du�ant tout son p�ocessus d’achat, de la p�emiè�e 
visite à la
signatu�e chez le notai�e, et pa�tagez son avis su� les �éseaux.
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PUBLIEZ VOS CONSEILS VIA DES TUTORIELS

Le secteu� de l’immobilie� peut pa�aît�e pa�fois compliqué et opaque aux 
yeux de vos clients. Pa�tagez vot�e savoi� et aidez vos inte�locuteu�s à 
p�end�e les bonnes décisions via une sé�ie de tuto�iels clai�s et inst�uctifs et 
devenez la �éfé�ence dans le domaine.
Le petit + : analysez et expliquez les évolutions légales et administ�atives 
pou� booste� vot�e �éfé�encement et attri�e� une nouvelle clientèle.

Le maté�iel minimum qu’il faut posséde� 

CAMÉRA 

 Sony ZV-1
 Sony ZV-E10
 Sony a6000
 Panasonic GX80
 Canon EOS M50

SMARTPHONES

Samsung Galaxy S20, S20+, S21, S21+

iPhone 11 P�o, 11 P�o Max, 12 P�o, 12 P�o Max

Xiaomi Mi 10, Mi 11, Mi 11 Ult�a

MICRO

Rode VideoMic�o

Rode Wi�eless Go

Investi� dans un mic�o exte�ne :::M

- mic�o c�avate quand il y a peu de mouvement
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- mic�o canon lo�s de déplacements

STABILISATEUR

DJI Osmo Pocket 4

DJI OM 4

Zhiyun Smooth 4

MONTAGE 

InShot

KineMaste�

Filmo�aGo

GoP�o Quiick

“Mode P�o”

Filmic P�o

MovieP�o

   MAVIS Came�a P�o  
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