
PROSPECTION TÉLÉPHONIQUE 
PIGE 

PORTE À PORTE 
5 PORTES / HEURE EN MOYENNE

TÉLÉPHONE
14 APPELS / HEURE EN MOYENNE

=
PLUS PRODUCTIF !

5 CONVERSATIONS = 1 RENDEZ-VOUS

13 – 19 CONVERSATIONS = 1 MANDAT
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COMMENT ÊTRE À  SON MEILLEUR AU TÉLÉPHONE

SE TENIR  DEBOUT

TENUE BUSINESS

RÈGLE DES 3 TIRS

                                           1/3    =     NON CATÉGORIQUE
                                          
                                           1/3     =    OUI IMMÉDIAT
                                          
                                           1/3     =    OUI, GRACE AU SUIVI
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90 % DES VENDEURS SIGNENT APRÈS 4 CONTACTS

UNE DES CLÉS DU SUCCÈS = CONFIANCE EN SOI

LA CLÉ DE LA CONFIANCE EN SOI = LA PRÉPARATION
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                    TABLEAU D’ACTIVITÉ 
                    PROSPECTION TÉLÉPHONIQUE

HEURE DE DÉBUT :

HEURE DE FIN  :

OBJECTIFS

NOMBRE DE CONVERSATIONS :

NOMBRE DE RENDEZ-VOUS

RÉALISÉS 

NOMBRE D’APPELS

NOMBRE DE CONVERSATIONS :

NOMBRE DE RENDEZ-VOUS

NOMBRE NRP (NE RÉPOND PAS)

COMMENTAIRES
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