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STRATÉGIE DE  PROSPECTION : LES  4 CAUSES DE
VOS DIFFICULTÉS

NAVIGUER A VUE AUCUNE STRATÉGIE, NI TERRITOIRE ET/OU
DISCOURS PRÉDÉFINIS 

VISIBILITÉ INSUFFISANTE : : : � UN ENTREPRENEUR DOIT SE 
RENDRE VISIBLE POUR RÉUSSIR

SUIVI : : : � AUCUN SYSTÈME MIS NE PLACE, LES CONSEILLERS 
FONT DU  ‘’ONE SHOT’’

APPROCHE DIFFICILE : : : � MAL À L’AISE DE REVENIR VERS UNE 
PERSONNE QUI VOUS DIT   ‘’NON’’ 
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DÉFINITION ET CIBLES POTENTIELS DE LA PROSPECTION

DÉFINITION PROSPECTION :::�

Actions mises en place qui vont vous permettrre d’identifier, sur un territoire donné, 
des prospects potentiels que vous allez contacter, afin de les TRANSFORMER .
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LA PROSPECTION   INTENTIONNELLE   MULTI-CANAL  
Intentionnalité : : : � Queelqu’un qui agit avec l’intention de démontrer

son affeection ou son intérêt pour les autres et ce, de manière
désintéressée

PASSEZ DU DEMANDEUR À L’OFFREUR 

LES PHRASES
TYPES EN PIGE 

‘’JE travaille pour le réseau X’’
‘’JE suis sur le secteur depuis 25 ans’’
‘’JE suis un particulier’’
‘’J’AI vendu en 1984 l’appartement du voisin’’
‘’J’AI un client’’

 

‘’Vous pouvez avoir ce que vous voulez dans la vie si vous aidez
suffeisamment de personnes à obtenir ce qu’elles veulent’’    

Zig ZIGLAR

3 OPTIONS POUR CONVAINCRE     : : : �  
LE DIRE  -  LE  FAIRE DIRE   -  LE FAIRE 

‘’Vous n’avez pas besoin de les chasser. Vous n’avez pas besoin
d’utiliser le dernier outil à la mode. Vous n’avez pas besoin de

leur taper  sur la tête.   Démontrez simplement que vous
pouvez aider en les aidant effeectivement’’  Frank KERN
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LES PROPRIÉTAIRES CHERCHENT  �
CONFIANCE + PROFESSIONNALISME

PROSPECTION 
 ÉGOCENTRÉE 
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